
Proces przedsiębiorczego odkrywania (ang. entrepreneurial process of discovery) 
polega na wyborze priorytetów i alokacji zasobów poprzez udział interesariuszy  
ze świata przedsiębiorczości (m.in. firmy, wyższe uczelnie, publiczne instytuty 
badawcze, niezależnych innowatorów), którzy powinni wyłonić najbardziej obiecujące 
obszary dla rozwoju regionu w przyszłości. Proces ten ma zademonstrować, z czym 
dany region lub kraj radzi sobie najlepiej w dziedzinie badań,  rozwoju i innowacji 
(B+R+I), zgodnie z założeniem, że to właśnie interesariusze zajmujący się 
przedsiębiorczością mają najlepszą wiedzę lub mogą najbardziej trafnie ustalić, co 
jest mocną stroną ich aktywności. Z reguły proces ten odbywa się na drodze prób i 
błędów oraz eksperymentów z nowymi rodzajami działalności. Dlatego regiony 
muszą wychodzić do przedsiębiorców z inicjatywą i angażować ich w projektowanie 
strategii, oferując bodźce zachęcające do podejmowania ryzyka. 
(Definicja na podstawie „Przewodnika strategii badań i innowacji na rzecz 
inteligentnej specjalizacji”, ang. „Guide to Research and Innovation Strategies  
for Smart Specialisations: RIS3 Guide). 
 


